
hello@reallygreatsite.com

www.reallygreatsite.com +123-456-7890

123 Anywhere St., Any City

161 h - 22 jours – 2 j./mois - 3 j. séminaire

Renforcer les compétences des conducteurs
de travaux ou des chargés d’affaires, sur les
aspects managériaux, commerciaux,
communicationnels, et gestionnaires
Développer et assoir le rôle de manager dans
les entreprises du bâtiment
Professionnaliser les stagiaires sur le plan
managérial 

Manager du
bâtiment TCE

4830 €/pers.

.

MANAGER ET ACCOMPAGNER LES EQUIPES
Comprendre le rôle et la place du Manager du bâtiment 
Comprendre les enjeux socio-économiques actuels
Gérer son temps et organiser le travail
Répartir les tâches et déléguer des tâches et des pouvoirs
Contrôler les collaborateurs
Motiver ses collaborateurs et les reconnaître
Conduire les entretiens professionnels
Professionnaliser ses équipes 
Apprendre à travailler en complémentarité
Gérer les conflits / environnement 

Conducteur(rice) de travaux et
chargé(e) d'affaires

GERER LA PRODUCTION
Réaliser des devis
Maîtriser la rentabilité des chantiers
Préparer et anticiper la gestion des chantiers
Optimiser les achats
Coordonner ses équipes et les différents corps d'état
Suivre et garantir la bonne exécution des chantiers
Lever les réserves et vérifier la conformité des chantiers

COMMUNICATION & DEVELOPPEMENT PERSONNEL
Apprendre à se connaître dans sa relation à l’autre 
Gérer les conflits et affirmer son autorité
Animer des réunions présentielles ou à distance
Apprendre à négocier
Utiliser des techniques de prise de parole en public
Maitriser les technologies de l'information et de la
communication : informatique, emails, réseaux, tél....
Créer des tableaux de bord sous Excel

SECURITE & TRANSITION NUMERIQUE, ENVIRONNEMENTALE
ET HUMAINE
Appliquer la législation et garantir la mise aux normes
Saisir l’impact des enjeux environnementaux, numériques et
humains sur l’activité de demain
Développer la productivité et l'efficacité (LEAN management)
Appliquer la sobriété et le renouvelable sur les chantiers
Diminuer le gaspillage
Appliquer les règles de sécurité et de santé au travail

AVOIR UNE DEMARCHE COMMERCIALE
Négocier et préparer son argumentaire
Apporter des solutions techniques pertinentes
Maîtriser les notions de flux financiers
Organiser une démarche commerciale
Répondre à un Appel d'offre (technique et financier)
Maîtriser les enjeux économiques de l'entreprise

Téléchargez le programme ici

https://55d7a2d3-fb82-419f-bd1b-702dc606aa80.usrfiles.com/ugd/55d7a2_478105f9239b4af79560159c8194b1af.pdf

